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VPI Vermbgensplanung: Anleger erkennen Investmentchancen nicht und
verschenken Gewinnpotenzial

Saal fel den (OTS) -

- Die international en Aktienbérsen nel den Rekordkurse, doch
Gsterreichs Anl eger sind nicht dabei

- Unsicherheit und Skepsis halten Anl eger nach wi e vor von
performancest arkeren | nvestnents ab

- Intelligente Planung und professionelles Managenment bringen
langfristig mehr Ertrag

"Die Aktiennmarkte feiern und kei ner geht hin", bringt Hermann
St 6ckl, Geschaftsfuhrer der VPl Verndgenspl anung GrbH, die auf den
ersten Blick irrational e Zurickhal tung der 06sterreichi schen
Privatanl eger auf den Punkt. Denn wéhrend aus New York und Frankfurt
fast taglich neue All-Ti ne-Hi ghs genel det werden, erlebt hierzul ande
das gute alte Sparbuch ein Uberraschendes Coneback - und das, obwohl
die Zinsen unter der Inflationsrate |liegen. Stdckl fuhrt das vor
all em auf di e negativen Erfahrungen aus den letzten finf Jahren
zuruck: "Viele Anleger nehnen derzeit aus Angst vor zu hohem Ri si ko
bewusst in Kauf, dass ihr Celd | angsam aber sicher weniger wird."

Dabei zeigt eine aktuelle Studie, dass den neisten sehr wohl
bewusst ist, welche anderen Anl agefornmen - wie z.B. Investnentfonds -
besser zur Altersvorsorge geei gnet waren. "Dies zeigt uns ganz
deutlich: Der Kunde hat ein Gespur dafidr, was i hmfehlt, aber bei der
Urset zung braucht er Unterstitzung.”

Gerade vor dem Hi ntergrund der drohenden Pensionsnisere ist der
I angfristige und gut gepl ante Vernidgensauf bau der einzige Weg, umim
Al'ter die finanziellen Ei nbuBen infol ge sinkender Pensionen zu
konpensi er en

Zwtl.: Strukturiertes Vorgehen ist bei m Vernbgensauf bau heute
wi chtiger denn je

"Bei einem gut geplanten Vernbgensaufbau geht es daher auch nicht
um kur zfri sti ge Gewi nnmaxi m erung, sondern um ei ne nachhal ti ge und
konst ant e Vernmehrung des angesparten Kapital s", warnt Stoéckl vor
fal schen Erwartungen. "Di e Menschen missen | ernen, zu investieren und



ni cht zu spekulieren. Langfristig ist es bereits ein Mehrwert, wenn
di e Performance konstant oberhalb der Inflationsrate liegt." Und auch
hier gilt: Ohne Risiko gibt es keinen Ertrag. Es ist daher wichtig,
dass der Veranl agungs-M x passt. "Ein Bausparvertrag in Konbination
mt ei nem Sparbuch ist keine ausrei chende Streuung, auch wenn das

vi el e Anl eger gl auben", so Stoéckl .

Zwt | .: Enotionen vertragen sich nicht mt rational en Entschei dungen

H nzu konmt, dass Privatanl eger sehr enotional agieren, wenn es um
ihr Geld geht. "Menschen fol gen oft ihrem Bauchgef ihl und das i st
durch ihre eigenen - positiven wi e negativen - Erfahrungen gepréagt.
Und wer in den vergangenen Jahren Geld mt |nvestnentfonds oder
anderen | nvestnentinstrunmenten verloren hat, der bleibt trotz
Kur sansti egen skeptisch. Hier kehrt das Vertrauen in die Mirkte erst
wi eder ganz | angsam zurlck." Rational e Entschei dungen oder
anti zykl i sches Kaufverhalten werden danit fast unmbglich.

Al's Fol ge dieser Verhaltensweise ist dann |leider oft zu
beobacht en, dass das Vertrauen der Menschen in die Kapital markte dann
am groften ist, wenn die Kurse an den Borsen neue Hichst st ande
erreichen. "Verluste sind damt vorprogrammert." Aus di esem G und
rat Stockl Privatanl egern, sich bei Investmentfragen in jedem Fall
prof essionell e Unterstitzung zu hol en und ni cht auf
"I nsiderinformati onen" oder |nvestment-Ti pps aus dem Bekannt enkrei s
zu vertrauen. "N emand kann sagen, wi e sich die Mrkte norgen
entwi ckel n, denn | eider sagen historische Kursentw ckl ungen wenig
Uber das zukinftige Ertragspotenzial aus".

Pr of essi onel | e Kapital manager wi e die VPl bericksichtigen dies und
achten streng auf eine mbglichst breite Streuung der |nvestnents.
Denn je groBer die Diversifikation in einemPortfolio ist, desto
geringer ist das Verlustrisiko und desto héher ist in der Fol ge das
| angfristige Gewi nnpotenzial .

Zwtl.: Intelligente Vernbgenspl anung sorgt fir nachhaltigen Ertrag

"Ein intelligentes Konzept zum |l angfristigen Verndgensaufbau
ordnet sich demindividuell en Lebensl auf des Mensch unter und nicht
ungekehrt", bringt Stockl einen weiteren wichtigen Punkt ins Spiel.
Denn geht es umdie |angfristige Perspektive, dirfen auch die kurz-
und mttelfristigen Ziele des Kunden nicht auBer Acht gel assen
werden. "Wenn der Kunde heute schon wei 3, dass er in drei Jahren ein



neues Auto braucht, dann nuss dies i m Vorsorgepl an abgebil det werden,
damt das Geld dann auch verfugbar ist!"

Ent sprechend nuss auch der Veranl agungs-M x auf die individuellen
Bedur f ni sse abgestimm und j&hrlich an di e gednderten
Rahmenbedi ngungen angepasst werden. "Bei einer Laufzeit von 15 Jahren
und nehr kann schon einiges passieren - Heirat, Kinder, Hausbau,
beruflicher Karrieresprung, Finanzkrise usw. Al diese Faktoren
fihren dazu, dass ein langfristiges Vernigenskonzept permanent
adaptiert werden nuss." Letztendlich tragt dieser regel madi ge
Fi t ness- Check wesentlich zum Erfol g bei

Di e VPI-Experten begleiten i hre Kunden daher Uber viele Jahrzehnte
und sorgen dafir, dass der Kunde in jeder Lebensphase ei nen nbglichst
hohen finanziell en Whl fihl faktor erlebt.

D e VPI Vermbgenspl anung GnbH wurde 1997 gegrindet und betreut
heute Osterreichweit tausende Kunden in allen Bel angen der privaten
und betrieblichen Vorsorge. Die zentral e Auf gabe der VPI ist die
Pl anung, die Sicherung und der |angfristige Aufbau von Kundenver nibgen
sowi e das Fi nanzmanagenent von Unternehmen und privaten Haushalten

Weitere Informationen finden Sie unter ww. vpi.at
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